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Vorbeugen vor der drohenden Insolvenzwelle

Gastbeitrag. Im Bestreben, die Coronakrise zu tiberstehen, sollten Unternehmen auch versuchen, sich gegen Zahlungs-
ausfille insolvenzgefdahrdeter Schuldner zu schiitzen. Die Allgemeinen Geschiftsbedingungen zu dndern kann dabei helfen.

VON THOMAS TRETTNAK

Wien. Es ist ein offenes Geheimnis,
dass trotz massiver staatlicher
Stiitzungsmafinahmen viele Un-
ternehmer und Unternehmen das
kommende Jahr mit grofSen Sor-
genfalten in Angriff nehmen wer-
den. Durch staatlich bewilligte
Stundungen sind zahlreiche Zah-
lungsverpflichtungen lediglich auf-
geschoben, nicht jedoch aufgeho-
ben. Der Fall gréflerer und zum
Teil auch unerwarteter Insolven-
zen fithrt uns vor Augen, dass es
fiir viele Unternehmen nicht nur
darum geht, selbst ungeschoren
durch die Krise zu kommen, son-
dern sich auch gegen Zahlungs-
oder Leistungsausfille von insol-
venzgefihrdeten  Geschiftspart-
nern abzusichern.

Bestehende Vertrige priifen

Gerade die Allgemeinen Ge-
schiftsbedingungen (AGB) von
Unternehmen bieten sich an, ge-
geniiber ,schwichelnden” Ge-
schiftspartnern den  eigenen
Rechtsstandpunkt massiv zu ver-
bessern und sich rechtzeitig auch
juristisch  besser  abzusichern.
Dazu bedarf es besonderer ver-
traglicher Vorkehrungen in den
AGB selbst. Einzelne schuldner-
freundliche Bestimmungen der In-
solvenzordnung stehen diesem
Vorhaben nur scheinbar entgegen.
Auch gegeniiber bestehenden Ge-
schéftspartnern kénnen und soll-
ten AGB neu vereinbart werden.

Eine Abdnderung bereits ver-
einbarter AGB ist nur mit Zustim-
mung des Vertragspartners mog-
lich. Wird diese vorweg erteilt,
deckt sie nur solche Anderungen
ab, mit denen gerechnet werden
musste oder die vorhersehbar wa-
ren. Zur Vermeidung von Streitig-
keiten tiber die volle Wirksamkeit
der neuen AGB empfiehlt es sich
daher, eine ausdriickliche Zustim-
mung des Vertragspartners einzu-
holen.

Die beste Insolvenzprophylaxe
ist jene, die bereits greift, wenn der
Vertragspartner vorerst nur wirt-
schaftlich ,ins Straucheln“ gerét,
ohne jedoch tatsdchlich insolvent
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zu sein. Vor diesem Hintergrund
ist es entscheidend zu erkennen,
wann der Geschiftspartner in fi-
nanzielle Schwierigkeiten schlit-
tert, um rechtzeitig darauf reagie-
ren zu konnen und eigene vertrag-
liche Optionen verfiigbar zu ha-
ben.

Warnpflichten festlegen

Mitteilungspflichten des Vertrags-
partners iiber Umstdnde, die da-
rauf hinweisen, dass der Vertrags-
partner seine Verbindlichkeiten
nicht ordnungsgemify erfiillen
kann, sind naheliegend und emp-
fehlenswert. Um spéteren Streitig-
keiten vorzubeugen, sollte man
sich einer klaren und eindeutigen
Definition fiir finanzielle Schwie-
rigkeiten bedienen - beispielswei-
se anhand der Bewertung der Aus-
fallswahrscheinlichkeit durch den
KSV 1870 oder von Kennzahlen ge-
méfl dem Unternehmensreorgani-
sationsgesetz (URG).

Zahlungsziele und -schwierig-
keiten variieren von Branche zu
Branche und von Geschiftsbezie-
hung zu Geschiftsbeziehung, je-
doch sind das (wiederholte) Ver-
fehlen von Zahlungszielen oder ge-
nerell die Verschlechterung we-
sentlicher (branchenspezifischer)
Kennzahlen des Geschiftspartners
gut geeignet, entsprechende Me-
chanismen auszulésen. Zu denken
ist etwa an eine Reihe gldubigerbe-
glinstigender Optionen, wie das
Recht auf Sicherheitenbestellun-
gen (z.B. Pfandrechte), die aber
noch so rechtzeitig vor der mate-
riellen Insolvenz erfolgen miissen,
dass sie einer Anfechtung eines
spéteren Insolvenzverwalters (des
Unternehmens des Geschiftspart-
ners) entgehen.

Weiters konnten einseitige
Riicktritts- oder Auflésungsrechte
vereinbart werden. Dabei ist im-
mer grofSes Augenmerk darauf zu
legen, das sogenannte Auflosungs-

nternehmen die Geschéftspartner durch Pleiten abhanden, verscharft das ihre eigenen Schwierigkeiten.  (reature: clemens Fabry ]

verbot (des § 25b Abs 2 Insolvenz-
ordnung) nicht zu umgehen. Nach
ihm ist ein Riicktrittsrecht fiir den
Fall der Insolvenzer6ffnung unzu-
lassig. Es besteht allerdings nach
wie vor ein gewisser rechtlicher
Graubereich, inwieweit kurz vor
dem Zeitpunkt der Insolvenzeroft-
nung gelegene Auflésungsrechte
tatsdchlich wirksam und durch-
setzbar sind.

Eigentumsvorbehalt fiir Waren

Die grofite Sicherheit bieten bei
Warenvertrdgen sicherlich Eigen-
tumsvorbehalte, da das Eigentum
erst durch vollstindige Erfiillung
des Vertrages iibergeht und daher
im Insolvenzfall aus der Masse he-
rausgelost werden kann.
Unabhédngig von der Art des
Vertragsverhaltnisses mit dem Ge-
schiftspartner erfreuen sich auch
die Vorauskasse oder diverse Vo-
rauszahlungs- oder Anzahlungs-
vereinbarungen in der Praxis gro-

fler Beliebtheit. Weigert sich der
Vertragspartner, derartige Rege-
lungen zu akzeptieren, verbleiben
noch sogenannte Zug-um-Zug-Ge-
schifte; hier erfolgt der Leistungs-
austausch beider Vertragspartner
zeitgleich, wodurch in aller Regel
keiner von beiden ,ins Risiko“ ge-
hen muss. Es schadet freilich
nicht, kurze Zahlungsziele festzu-
legen. Bei Geschiften i{iber hohe
Volumina oder Betrédge bietet sich
auch die Hinzuziehung eines un-
abhingigen Treuhédnders im Inter-
esse beider Parteien an. Allerdings
ist hier zu beriicksichtigen, dass
durch die Treuhandschaft zusatzli-
che Kosten und Komplexitét ent-
stehen konnen.

Filligstellung, Aufrechnung

Neben den Zahlungsmodalitdten
konnten Regelungen iiber die Fal-
ligstellung sowie Aufrechnung von
Forderungen als Insolvenzprophy-
laxe angedacht werden. Die Fallig-
stellung verpflichtet den Vertrags-
partner, trotz abweichender Zah-
lungsvereinbarungen zur umge-
henden Vertragserfiillung, wah-
rend die Aufrechnung vorsieht, of-
fene Forderungen mit eigenen Ge-
genforderungen zu begleichen.
Eine Aufrechnung ist schon, sofern
nicht wirksam ausgeschlossen, ge-
méfd § 19 Insolvenzordnung auch
nach der Insolvenzer6ffnung mog-
lich, sofern die Forderungen ei-
nander schon vor der Insolvenz-
erdffnung aufrechenbar gegeniiber
standen. Dadurch kann ein Zah-
lungsausfall verhindert werden.

Die angefiihrten Vorschldge
veranschaulichen einige vertrags-
gestalterische Mdglichkeiten {iber
den Einsatz von AGB. Freilich setzt
dies voraus, dass die eigenen AGB
auch tatsdchlich zur Vertrags-
grundlage geworden sind. Mittel-
und langfristig lohnt sich eine
Uberarbeitung und Vereinbarung
der angepassten eigenen AGB im
Hinblick auf die drohende Insol-
venzwelle im Jahr 2021. Dies kann
viel an spéteren Kosten und Mii-
hen sparen helfen.
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